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今年以来，体彩实体店有

了新的销售局面。一是高频游

戏将陆续退市，二是竞彩的销
售时间缩短。新形势下，体彩实

体店的销售变得严峻起来。那

么，体彩实体店该如何突破重
围，取得销售佳绩呢？从顶呱刮

即开票方面突破，已经成为不
少业内人士的共识。

区别于电脑型彩票，即开

型彩票即买即开、即开即兑等

特点，受到大众的喜爱。购彩者

可以在购买其它彩票之余，在

体彩店内刮上几张即开票；而

平时不买彩票的人，逛街路过

时，也会一时兴起刮上几张碰
碰运气。

如何提升实体店的即开票
销量？体彩销售机构和体彩实
体店给出了不少建议。

11月初，河北张家口市体
彩中心开展了“诸葛亮务虚

会”，以头脑风暴的形式，集中

探讨。会议总结出了四个要点：

一是保证实体店库存。二是营

造即开氛围。三是提升销售能

力。四是丰富营销活动。

陕西铜川 16428 实体店在
即开票的销售方面颇有特色。

代销者赵女士表示靠的是三大

法宝：两张图、两个柜子、两颗

热情的心。两张图即藏宝图、中

奖展示图；两个柜子为即开旋
转柜、旧票收集柜；两颗心为热

心、公益心。

如何激发老购彩者的兴
趣、吸引新的购彩群体，从而整

体提升即开票的销量，打好即

开销售这一仗，体彩实体店能

做的还有很多。

打好即开销售这一仗
荫时评

召开座谈会 深入实体店

多措并举！提高即开票营销能力（1）
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今年 11月 9日袁河北张家口
市体彩中心从转变重点玩法的角

度出发袁 从即开顶呱刮这一 野即
开尧即中尧即兑冶的玩法着手袁围绕
野如何提升实体店即开营销能力冶
召开了野诸葛亮务虚会冶袁全体员
工积极发言尧 献言献计尧 研究讨
论袁形成了以下举措遥

一是保证实体店库存遥 在实
体店即开营销能力之前袁 首先要
保证产品的供给袁 即保证实体店
的即开票库存遥 根据省市中心的
相关要求袁 并结合各片区的实际
情况袁对实体店进行分级分类袁针
对不同实体店制定不同的即开库
存指标袁 完善新形势下符合张家
口地区实际情况的即开管理办
法袁对片区专管员尧即开销售代表
制定详细要求袁 长期保证各实体
店的即开库存量袁 让购彩者能够
在种类丰富尧 数量充足的体彩即
开票中感受到良好的购彩体验和
购彩乐趣遥

二是营造即开氛围遥 营造良
好的即开氛围袁 对提升实体店即
开销量有很大的推波助澜的作
用遥 比如院做好即开中奖票展示袁
对本市尧本区域尧本实体店即开大
奖进行及时的宣传曰 做好即开票
陈列展示袁 鼓励实体店采用瀑布
式等视觉冲击较强的形式展示即
开票曰鼓励实体店自制手绘海报袁
帮扶实体店结合时下热点围绕即

开票进行创意宣传曰 巧妙利用废
弃即开票袁 利用废弃的即开票美

化店面空白区域袁 如利用冰雪元
素即开票打造冬奥主题特色曰针
对有条件的优秀实体店袁 鼓励其
打造具有特色的即开亮化专区遥

三是提升销售能力遥 提升实
体店的即开营销能力袁 就要提高
代销者和销售员的服务意识尧专
业技能和营销话术等袁 切实增强
代销实体店的经营发展内生动
力袁可以从以下几方面入手院1尧市
中心结合区域特点制作即开培训
小视频袁利用直播尧微信等形式寓
教于乐袁 向代销者和销售员传授
营销知识遥 2尧收集整理全市优秀
实体店案例袁并储备市中心野即开
销售人才库冶袁定期组织优秀代销
者分享交流经验遥 3尧组织代销实
体店开展即开销售技能大比拼等

形式的活动袁 激发实体店的对即
开玩法的重视程度和销售热情遥

四是丰富营销活动遥 丰富多
彩的即开营销活动可以从不同维

度开展进行遥比如院市中心分别针
对代销者和购彩者策划即开营销
活动曰 市中心分别组织渠道实体
店渊便利连锁渠道尧健身房渠道尧
滑雪场渠道等冤 和传统实体店开
展不同规模的户外地推活动曰鼓
励帮扶实体店策划创意影响活
动袁如在情人节售卖野甜蜜蜜冶等
爱情主题即开套票等遥

定期开展的 野诸葛亮务虚会冶
不仅是野学讲谋干做冶创模范单位
活动的组成部分袁 更是统一思想尧
凝聚共识尧总结经验尧研究务实的
良好平台遥 本月主题为野如何提升
实体店即开营销能力冶的野诸葛亮
务虚会冶对张家口地区如何在新政
策施行后尧在高频退市后的彩市稳
步发展进行了思考袁并提出了指导
性意见遥建设负责任尧可信赖尧健康
持续发展的国家公益彩票需要每
一个体彩从业者共同努力袁携手并
进尧迎接挑战尧奋力前行遥 （宗合）

张家口体彩召开“诸葛亮务虚会”———

四大举措提升实体店即开营销能力
顶呱刮以其 野即卖即开冶野

即中即兑冶的特点袁深受购彩者
欢迎遥 经对部分即开销售优质
实体店的观察分析袁 发现以下
共同特点袁 这些共性也是即开
型彩票销售的基本要求院

一是库存足遥 库存足不一
定是品种多袁但库存一定要大袁
尤其是畅销票尧 促销票必须备
有足够库存袁保证整包销售遥

二是展示好遥 除了将票包
在玻璃柜内展示之外袁 部分实
体店将彩票平铺于玻璃柜台上
面的销售方式反而效果更好袁
因为购彩者更易于接触到袁从
而瞬间产生购买冲动遥

三是营业时间长遥 营业时
间是销量好的基本保证袁 因为

不同的购彩者有不同的购彩时
段偏好袁 如果代销者能够做到
全天候营业袁 特别是夜间营业
时间延长袁 那么就能够满足多
样化的购彩时间需求遥

四是能出店销售遥 一些实
体店地段较好尧 能出店销售对
销量的提升有明显的作用遥

当然袁 一些销售好的实体
店还有其他很有特色的推广和
销售方式袁比如充分利用微信尧
抖音等线上方式进行宣传推广
等袁 还有部分实体店对店内即
开展示设施进行提升改造袁比
如玻璃柜台改斜面尧加灯点亮袁
增加桌面立体展示盒等袁 以达
到吸睛和让购彩者触手可及的
目的遥 （刘宇龙）

编者按：如何提高体彩顶呱刮即开票销量，是各地体彩销售机构和实体店代销者共同关心的问题。今年以来，围绕“如何提升实体店即开营销能力”的探讨不绝于
耳。有体彩销售机构召开座谈会进行头脑风暴，也有优秀实体店代销者“传授”经营之道。本期起，本报将不定期为广大读者朋友报道各地即开票的经营理念。

如何卖好即开票———

四招助实体店提升销量

位于陕西铜川市耀州区新区

长虹南路的 6116016428 号体彩
实体店袁 代销者赵女士从事体彩
销售 5年以来袁 一直特别注重自
己的即开票销售遥 被问到销售秘
籍时袁她表示靠的是三大法宝院两
张图尧两个柜子尧两颗热情的心遥
两张图要要要藏宝图尧 中奖展

示图遥藏宝图藏的是什么呢钥也许
藏的就是 100万遥 赵女士会把同
一款即开票贴满整个藏宝图袁这
样看上去既整齐又吸引顾客眼
球袁 大家忍不住就会刮上几张试
试手气曰紧挨着的是中奖展示图袁
为了加大购彩者的信心袁 她特意
收集购彩者们中奖的彩票袁 并用
红色记号笔在爆炸贴上标注中奖
金额贴在奖票上面袁 可以让购彩
者直观感受到野顶呱刮冶的中奖魅
力所在遥

两个柜子要要要即开旋转柜尧
旧票收集柜遥 为了吸引更多新客

户袁 赵女士在店门口摆放了一个
电动旋转展示柜袁 别出心裁的即
开票陈列方式让人眼前一亮袁并
吸引顾客驻足进店购买曰 店内一
角摆放的玻璃柜内及台面上袁也
收集的全是野顶呱刮冶中奖票和废
弃票袁 赵女士说到院野别小看这些
泛黄的即开票袁 可全是我店里的
宝袁可珍贵着呢遥 冶

两颗心要要要热心尧公益心遥野无
论是生活还是工作袁我们都要用一
颗热情的心去对待袁要用亲切的笑
容和真诚的服务态度去面对每一

位购彩者遥 遇到新客户袁要不厌其
烦的为他们讲解不同游戏的玩
法遥 冶赵女士表示袁做体彩事业袁就
是体彩公益金的筹集者袁也希望在
未来袁继续尽自己微薄之力为铜川
体育事业筹集更多公益金遥

这些看似简单平凡的经营方
式袁实际蕴含了丰富的销售经验遥
代销者赵女士用自己独特的顶呱
刮宣传尧销售方式袁不光赢得了铜
川市体彩管理站工作人员及实体
店代销者的钦佩袁 更赢得了购彩
者的一致赞赏遥 （张凡）

铜川 16428实体店代销者———

三招力促顶呱刮销售

实体店即开票展示

顶呱刮户外地推活动


