
■陈敏
今年以来，受疫情和彩票

新政的影响，体彩实体店的销
售面临新的挑战。然而事在人

为，有时候“危机就是转机”，

经营者如果抓住“危机”带来

的新变化，可能会有意想不到
的收获。

比如，在一些城市，受疫情

影响，实体店内不建议扎堆，城

管部门一度允许商户将销售台
往外移动临街销售。一些经营
者抓住了疫情期间的这个“临

时政策”，将体彩顶呱刮的销售

展示柜临街摆放，让更多的人
更容易接触到即开票，从而提

升销量。更有甚者，经营者踩着

三轮车沿街售卖顶呱刮，增加

销量。
还比如，受疫情影响，人们

呆在家中的时间越来越长，手机
屏幕使用的时间也越来越长，更

多人依靠微信来联络感情，使用

微信的时间也更长了。一些经营

者，将微信朋友圈、抖音等作为广
告平台，定期发送实体店相关的

即开票的信息，以此来维护老顾
客，吸引新顾客。

四川攀枝花 5104080285
体彩店在疫情过后，即开票销
量逐月上升，短短几个月时间

单月销售突破 10万元。店主付
华总结的经验是“信心+公益+
宣传”，三者融会贯通，最大程

度地利用店面本身因地制宜发

挥体彩渠道和品牌传播的联动
优势。这些做法值得体彩经营
者们参考。

陕西渭南 10057 体彩实体
店，在半年多的时间里，顶呱刮

销量从每月几百元增加到最高
达 15万。店主杨先生将“做好
展示、真诚服务”，当作顶呱刮
彩票销售的不二法宝，“通过顶

呱刮即开票展示宣传，店内的

整体形象提升了不少，看起来

也更整洁了。好的服务也自然
聚集了人气，我和购彩者就像
朋友一样，久而久之，大家购彩

也都会第一时间选择我的店。”

同样是销售体彩，为何有
的体彩店能做到销量“逆势上

涨”？这充分说明方法总比困难

多，只要开动脑筋，实体店销量

可提升的空间还有很多。

事在人为
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多措并举！提高即开票营销能力（2）

月销量超 10万 两家体彩店“亮招”
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信心 +公益 +宣传

这家体彩店即开票越卖越好

为进一步提高社会公众的

购彩便利性袁10月 10日袁 体育
彩票进驻陕西咸阳兴平市润欣
怡家生活便利店袁 电脑型及即
开型体育彩票正式开通遥 这标
志着便利店渠道行业开发工作
在兴平市迈出第一步遥
润欣怡家生活便利店在兴

平共计有 9家便利店袁 店铺位
置优越袁交通发达袁人流量大遥
结合便利店实际情况袁 采取兼
营模式袁对便利店来说袁体彩的
入驻不仅可以增加经营收入袁

而且起到了引流客户入店的作

用袁 同时通过公益公信的品牌
宣传袁扩大了客户群体袁增强了
购彩的便利性袁 使体育彩票更
加深入人心袁 真正实现合作共
赢的目的遥

连锁便利店渠道不仅消融
了人们对传统彩票店的认知袁
让社会公众易于接受彩票并乐
于购彩奉献袁 更是体育彩票公
益宣传的窗口袁 符合体育彩票
健康持续发展的市场需要遥

（崔祥）

编者按：如何提高体彩顶呱刮即开票销量，是各地体彩销售机构和实体店代销者共同关心的问题。今年以来，围绕“如何提升实体店即开营销能力”的探讨不绝于耳。有
体彩销售机构开展座谈会进行头脑风暴，也有优秀实体店代销者“传授”经营之道。本报将不定期为广大读者朋友报道各地即开票的经营理念。

为大众购彩提供便利

润欣怡家便利店可以买即开票了

便利店门头的体彩标识

荫渠道

四川攀枝花 5104080285 体
彩店位于仁和区宝兴南街 49号袁
与繁华的东区相比袁 这里显得不
那么起眼遥

作为销售员袁 付华和周静夫
妻的家庭收入全都依赖这家体彩
店遥为做好销售工作袁他们十分配
合分中心的工作袁 当销售主管给
出建议时袁 都会认真聆听并严格
落到实处遥

听取销售主管 野全玩法全面
发展冶的指导意见并认真落实后袁
5104080285 体彩店不仅提升了
数字乐透型彩票的销量袁 填补了
受政策尧赛程影响的竞彩销量袁而
且在即开方面也做出了非常优秀
的销售业绩遥疫情过后袁该店即开
销量逐月上升袁 短短几个月时间

单月销售已经突破 10万元遥
付华用一句话总结了他销量

一直提升的技巧院野其实很简单袁
即开不能局限于一个小小的展示
柜袁应该扩大面积袁让大家耳目一
新遥冶在他的店外可以看到随时开
展的延伸销售柜袁 在店内可以看
到瀑布墙展示尧创意展示尧桌面即
开票堆叠展示等大面积的宣传遥

将公益理念融入销售中袁能
有意外收获袁付华开心地补充说院
野我曾经遇到过一次袁家里老人做
大寿袁 一口气买了六本回去全家
人一起刮奖袁全家一起做公益袁即
开也可以给一家人带来快乐袁促
进家庭和睦袁很有意义遥 冶

在问及销售即开票难不难
时袁 付华说这得看业主和销售员

的心态袁野其实就看自己想不想做
好袁 我觉得不难袁 对于购彩者来
说袁其实都是彩票的一种袁关键是
销售员重不重视的问题遥 冶

谈到即开销售的秘诀袁 付华
说院野坚持每天对即开做一次宣传袁
哪怕是朋友圈发点中奖票袁哪怕有
人进店你口头上给他介绍一下袁还
是会有很大收获袁特别是每次新即
开票上市开展相关活动的时候遥 冶

付华总结成功的经验就是
野信心+公益+宣传冶袁 三者融会贯
通袁最大程度地利用店面本身袁因
地制宜发挥体彩渠道和品牌传播

的联动优势袁 实现体彩品牌推广
和产品营销的一体化推进袁 提升
体育彩票公益品牌形象遥

（王小东）

80285体彩店即开票展示

陕西渭南临渭区站北路

10057号体彩实体店袁 在半年多
的时间里袁 顶呱刮销量从每月几
百元增加到最高 15万遥该实体店
究竟有什么经营妙招钥

代销者杨先生为人性格开朗袁
善于交谈遥 刚开体彩实体店的时
候袁很多东西不太了解袁他就经常
到其他店取经袁 学习别人的好经
验袁此外袁他也常常和体彩专管员
学习交流袁就经营中存在的问题进
行探讨遥通过个人的不懈努力和日
积月累的经营摸索后袁杨先生找到
了一条适合自己的特色经营之路遥
首先是真票展示遥 杨先生找

了一张桌子袁 整齐的摆放着刮过
的顶呱刮即开票袁 让进店购彩者
能看到顶呱刮真票票样遥 杨先生
说院野之前自己虽然有很多即开票
在展示柜袁 但是很多时候购彩者
进店都没有注意到袁 现在购彩者
看到我摆放了这么多顶呱刮奖票

后袁都会问我这个是什么袁我就给
他们介绍顶呱刮袁 大家也都想要
试一试自己的手气遥 冶

其次是服务遥 野每当有购彩者
进店时袁 自己先跟购彩者打招呼袁
一句耶您来了爷便拉近了代销者与
购彩者的距离遥冶杨先生说袁当购彩
者打票时袁他都会站起身询问购彩
者的购票需求袁并积极推荐体彩顶
呱刮袁展示体彩顶呱刮的品种和票
样袁不管买不买袁最后都要说一句
野祝您中奖冶野祝您好运冶的话遥

最后是销售技巧遥杨先生说袁
顶呱刮彩票都有着好听的名字袁
不仅寓意好袁 而且票面图案也精
美袁玩法也多样遥 像野我的幸福冶
野蒸蒸日上冶 特别适合年轻人曰而
野挖金矿冶尧野7彩宝石冶 特别适合
打工者和个体经营者曰野幸福中
国冶野中国龙冶 这样富有节日氛围
的彩票袁 则更适合在节日期间大
力推销遥 同时也要针对不同的购

买人群袁不同的身份特征袁推荐适
合的玩法袁精准营销遥

做好展示尧真诚服务袁是顶呱刮
彩票销售的不二法宝遥 杨先生感叹
道院野通过顶呱刮即开票展示宣传袁
店内的整体形象提升了不少袁 看起
来也更整洁了遥 好的服务也自然聚
集了人气袁 我和购彩者就像朋友一
样袁久而久之袁大家购彩也都会第一
时间选择我的店遥 冶 （赵婉莹）

做好展示真诚服务

这家店亮出经营妙招

10057体彩实体店


